Bio Speisedle aus Hauenstein

Vortrag Regionalwert-AG

AKtivitaten,

Probleme,
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(Jnsere Vision ist, dass jede(r) in DeutsChlahd Speiseol|
als das erkennt, was es ist:

Ein gesundes, aromatisches, natlrliches [Lebensmittel
(Identitat von Speiseol).
Dabei soll die BotsChaft vermittelt werden:

Ol gehOrt quf jeden Esstisch.
Nachbhaltigkeit uhd Regionalitat bilden die Basis
unhseres Hanhdeins.

Damit tragen wir dazu bei, dass Menschen sich
gestnder erhahren und Ernahrung bewusster

wahrnehmen, wodurch die GesellsChaft als solches
bewusster uhd gestinder wird.
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Philosophie

. Aus personlicher {Jberzeugung stehen wir £Ur
Cpeisedle hochster Qualitat

- Unsere QOle werden in traditioneller
Hahdwerkskunhst Kaltgepresst, ungefiltert und
naturbelassen hergestellt

- Durch natdrliche Seditmentation bekommt das Ol
vor dem Abflllen die hétige Ruhe

- [Jnsere QOle werden von Hand abgeflllt
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- Wir pressen in Kleinen [,osgrogen. SO kommt unser
Ol frisCh zu unseren Kunden.

« 3ls Parther des Biospharenreservats Pfalzerwald-
Nordvogesen achten wir auf eine okologische unhd
verahtwortunhgsvolle Art der Erzeugung.

- Unser harmonisCches Desigh unterstreicht den
Charakter unserer Qle
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 EinkKauf:
- TRegionale Verhetzung mit [Lahdwirten zur
Caatbeschaffung
- Vertrieb:
« Regional: Bio-LLEH, Feinkosthandel, LEH
- (Jberregional: Online, Private Label, Lohnharbeiten

« Marketing:
« Glaserne Manhufaktur mit Flhrungen
.« Vortrage
« Buch im Frlhjahr 2023
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« Ctrukturell:
« Neubau inh Hauenstein £lr Private [Label und [,ohnharbeiten
in Jmsetzung
« Neue Konzepte integrieren:

« Vermahlung von Presskuchen zur Proteinen und Mehlen
« Produktinhovationen bei der Verwendunhg voh Presskuchenmehlen

« Schaffung von Arbeitsplatzen



Probleme

« Kunhden verstehen meistens hicht, Warum unsere

Ole teurer sind, Vor allem wenn diese im
Supermarkt hepen vielen anderen Qlen stehen

« Regionale Auslieferung auf eigene Faust
« TRegionale BuUndelung denkbar
« 22U wenig Zeit flr Vertrieb

- Vertrieb als Einzelkampfer
 regionale Synergien denkbar
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« Im Bereich [Lohharbeiten und Private [,abel als
Lieferant fUr Qualitat gut etabliert

. Ko6nnen NUsse aller Art pressen (z.B. Walnlsse und
Cashew; Anmerkung: Das kdnhnen nur wenige
Olmihlen gut und wettbewerbsfahig)

- Bekanhntheit steigt stetig (iber Socaial Media,
eigene Homepage unhd Uber Glaserne Mahufaktur

- Anbindung ah PfalzCard bringt uns viele Besucher

« Anhfragen von regionalen und Uberregionalen
GeschafFten kommen teilweise ,.von alleine



